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Willkommen zur Global

Business & Markets 2011

Plattform fir Global Business - fir Tausende von Unternehmen aus Deutschland und
der Welt ist die HANNOVER MESSE das Sprungbrett in neue internationale Markte. Mit
der Global Business & Markets bietet die Messe eine fachmessenibergreifende Platt-
form fur die AuBenwirtschaft. Sie unterstitzt Aussteller und Besucher bei der Suche
nach Informationen, Partnern und Kontakten in neuen Markten. Viele deutsche und
europdische Wirtschaftsorganisationen und -forderer unterstitzen die Global Business
& Markets. Dienstleister nutzen die Veranstaltung, um Unternehmen zu beraten und
Services fur das Auslandsgeschaft vorzustellen.

) Auch der Niedersachsische Auflenwirtschaftstag ist mittlerweile zu einem festen
Niedersachsen Bestandteil der HANNOVER MESSE geworden. Wie im Ausland Beschaftigung und Zu-
kunft gesichert werden konnen, haben jene niedersachsischen Unternehmen gezeigt,
die fir den AuBBenwirtschaftspreis des Landes nominiert worden sind. Ich wiinsche
mir mehr solcher Beispiele, die Giber unser Bundesland hinaus kleine und mittelstan-
dische Unternehmen zu neuen Exportaktivitaten ermuntern.

Den Netzwerken und Partnern aus der ganzen Welt, die diese einzigartige internatio-
nale AuBBenwirtschaftsveranstaltung in der niedersachsischen Landeshauptstadt auch
2011 unterstitzen, gilt mein personlicher Dank.
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David McAllister
Ministerprasident des Landes Niedersachsen

An keinem Ort in Europa kommen mehr Industrieunternehmen aus ganz Europa
zusammen als auf der HANNOVER MESSE. Sie suchen dort neue Kontakte und neue
Geschaftsmaoglichkeiten auf den internationalen Markten. Dabei gilt kleinen und mittle-
ren Unternehmen unser besonderes Augenmerk, die in der Vergangenheit die meisten
neuen Jobs in Europa geschaffen haben und weiterhin schaffen werden. Deshalb freut
es mich, dass vor allem kleine und mittelstandische Unternehmen aus der ganzen
Europaischen Union hier in Hannover neue Kunden und Partner aus der ganzen Welt
finden konnen. Hier werden nationale Industriecluster zu europaisch ausgelegten
Technologie-Netzwerken verbunden. Mit Hunderten europaischer Unternehmensnetz-
werke aus unterschiedlichen Segmenten, die auf der Messe prasent sind, erleichtert

European Commission

Enterprise and Industry Hannover die Begegnung und damit Kooperation, Absatz und Innovation - alles, was
kleine und mittlere Unternehmen fir neues Wachstum dringend bendétigen. Diesen
Prozess unterstitzt die Europaische Kommission mit ihrem Netzwerk von mehr als 600
.Enterprise Europe”-Beratungsstellen in der EU und dariiber hinaus. Die Europaische
Kommission sucht hier selbst den Dialog mit den Unternehmen.

Wir hoffen, dass die HANNOVER MESSE 2011 mit ihrer Au3enwirtschaftsplattform, der
Global Business & Markets, starke Signale fiir einen europdischen Aufschwung geben
kann.
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Antonio Tajani
Vizeprasident der Europdischen Kommission und EU-Kommissar fiir Industrie und Unternehmen
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Der Welthandel befindet sich wieder im Aufschwung. In diesem giinstigen Umfeld
konnen deutsche Unternehmen ihre Starken national und international ausspielen.
Wir konnen stolz darauf sein, dass unsere Produkte in der Welt so begehrt sind.
Deutschland ist aber nicht nur weltweit der zweitgrof3te Exporteur, sondern auch der
zweitgroflte Importeur. Das zeigt: Von unserer Offenheit profitieren viele Seiten.

Die Basis fir ein erfolgreiches Auslandsgeschaft bildet die Eigeninitiative der Unter-
nehmen. Der AuBBenwirtschaftspolitik kommt die Aufgabe zu, gute Rahmenbedingun-
gen zu setzen. Wettbewerb und Handel sollen sich moglichst ungehindert entfalten
konnen. Offene Markte fir Exporte und Investitionen sind wichtige Voraussetzungen, T
um Wohlstand und Fortschritt zu sichern. Deshalb haben wir unsere Auflenwirtschafts- % | AW schat
politik in einer neuen AuBenwirtschaftsoffensive gebiindelt. Im Zentrum stehen dabei und Technologie
der Zugang kleiner und mittlerer Unternehmen zu Auslandsmarkten, die Unterstiitzung

innovativer Exportprodukte und die ErschlieBung neuer Markte.

Seit jeher ist die Beteiligung an Messen und Ausstellungen ein guter Weg, internatio-
nale Geschaftskontakte anzubahnen und zu pflegen. Insbesondere mittelstandische
Unternehmen nutzen die HANNOVER MESSE, um sich auf dem Weltmarkt zu positio-
nieren. Das Forum ,Global Business & Markets” stellt als AuBenwirtschaftsplattform
der HANNOVER MESSE das Auslandsgeschaft von Ausstellern und Besuchern in den
Mittelpunkt. Hier werden Expertisen und Kontakte zu internationalen Zielmarkten
angeboten. Das Netzwerk der deutschen AuBlenwirtschaftsforderung prasentiert sich
auf dieser Ausstellung gemeinsam mit internationalen Branchenverbanden und Markt-
experten. Die ,Global Business & Markets” bietet die Chance, neue Wachstumsfelder
im Ausland zu sondieren und auf3enwirtschaftliche Forderangebote kennen zu lernen.
Das kann gerade bei kleinen und mittleren Unternehmen einen wichtigen Beitrag zum
internationalen Erfolg leisten. Ich wiinsche allen Ausstellern und Besuchern viele
fruchtbare Gesprache und interessante internationale Kontakte.
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Rainer Briderle
Bundesminister fur Wirtschaft und Technologie

Die Global Business & Markets ist eine gemeinsame Initiative des Bundesverbandes der
Deutschen Industrie e.V. (BDI) und der HANNOVER MESSE unter der Schirmherrschaft
des Ministerprasidenten des Landes Niedersachsen, David McAllister, und den Partnern:
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Internationales Networking

Erfolg ist messbar

Das Publikum der HANNOVER MESSE zeigt eine weltweit einzigartige Zusammensetzung aus
Einkaufern und Investoren, hochkaratigen Gesprachspartnern aus Forschung und Entwicklung,
Geschaftsfihrern und Vorstanden:

— insgesamt rund 148.500 Besucher

- aus 71 Herkunftslandern

— davon 93,5% Fachbesucher

— ca. 70% planen jetzt schon lhren Besuch fiir 2011

Die ganze Welt an einem Ort

Auf der HANNOVER MESSE ist Internationalitat Normalitat. Entscheider von allen Kontinenten
kommen zusammen; insbesondere Asien zahlt zu den wichtigsten Wachstumsmarkten:

Europa
65,6% EU, 9,3% Ulbriges Westeuropa, 1,9 % libriges Osteuropa

e
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Afrika Australien/Ozeanien

— Auswertung der Besucherzahlen unter Berilicksichtigung des eingeschrankten
Flugverkehrs im Zeitraum der HANNOVER MESSE 2010.

Entscheidende Kontakte

Auf der HANNOVER MESSE treffen Sie Entscheider aus allen Branchen und sichern sich
neue Geschaftskontakte. 2010 waren 63,8% der Fachbesucher maf3geblich an Investitions-
entscheidungen beteiligt.

20,7 %

FESTE INVESTITIONS-
ABSICHTEN

ENTSCHEIDER ausschlaggebend/mitentscheidend: 63.300
beratend: 25.300

global-business-markets.de




Erfolgversprechende Synergien

Zusammen arbeiten - zusammen wachsen

Mit 13 internationalen Leitmessen biindelt die HANNOVER MESSE 2011 die Schlisseltechnolo-
gien der Industrie und erzeugt damit eine Horizontalitat, die weltweit einzigartig ist. Das Konzept
der Messe, die Plattform fir das Zusammenwirken aller beteiligten Branchen und Technologien
zu sein, geht eindeutig auf: Nirgendwo sonst werden samtliche Bereiche der industriellen Wert-
schopfung so umfassend und integriert prasentiert wie hier. Die wichtigsten Branchen zeigen
ihre Starken und erlauben durch einen interdisziplindaren Wissenstransfer den Briickenschlag in
angrenzende Technologien. Profitieren Sie vom starken Verbund der einzelnen Leitmessen

und nutzen Sie die branchenibergreifenden Synergieeffekte fir lhr internationales Networking.

Eine optimale Integration in das HANNOVER MESSE Konzept sowie der Zugang zu samtlichen
Ausstellungsbereichen machen die Global Business & Markets zu der Auf3enwirtschaftsplatt-
form mit einzigartigen Vernetzungsmaglichkeiten auf internationaler Ebene - und fiir Sie zum
perfekten Branchentreff. Nutzen Sie das starke Interesse von Besuchern und Ausstellern aus
aller Welt, um lhre neuen und innovativen Losungen erfolgreich zu prasentieren.

Weitere Vorteile fir Sie als Aussteller sind:

— Prasenz internationaler Marktfihrer und Top-Entscheider

— Systematisches Matchmaking und garantierte 1:1-Gesprache
— Zugang zu internationalen Projekten und Investitionsvorhaben
— Anbahnung internationaler und wirtschaftlicher Kooperationen
— Rundumbetreuung in allen Ausstellungsfragen

MobiliTec

Power Plant
Technology

Wind Qi 5 5 Research &
E Technology
HANNOVER
MESSE
Industrial
Energy Supply

Industrial

Automation CoilTechnica

Surface MicroNanoTec
Technology
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/ukunft ins Gesprach bringen

Konferenzen und Fachforen zur Orientierung auf internationalen Markten

Durch eine verstarkte Prasenz auf den globalen Wachstumsmarkten und innovative industrielle
Losungen fur das Thema Nachhaltigkeit konnen international agierende Unternehmen im Aus-
land neue Zuwachse erzielen.

Integriert in das Konzept der HANNOVER MESSE ist die Global Business & Markets daher der
ideale Treffpunkt, um sich aus erster Hand uUber aktuelle Entwicklungen in den Auslandsmark-
ten zu informieren und neue Partnerschaften fir konkrete Geschaftsprojekte zu initiieren.
Dabei richtet sich die Ansprache im Besonderen an kleine und mittelstandische Unternehmen,
um sie bei der Organisation und Realisierung ihrer Auflenhandelsprojekte zu unterstiitzen.

Die inhaltlichen Formate der AuBBenwirtschaftsplattform sind 2011 noch starker als in der Ver-
gangenheit auf den Bedarf der Unternehmen nach Informationen und Kontakten ausgerichtet:
Konferenzen, Foren, Vortrage und Themenpanels sowie Speakers’ Corner, Speed-Prasen-
tationen, Workshops und Matching-Events ermdglichen Ihnen ein modernes Networking, um
neue Geschaftskontakte zu generieren, lhre Produkte und Services auf den Weltmarkten zu
etablieren und gleichzeitig den internationalen Wissenstransfer zu fordern.

b2fair Matchmaking Event

Durch die Teilnahme an dem b2fair Matchmaking Event - der professionellen Business-Platt-
form, um internationale Geschaftskontakte zu kniipfen — optimieren Sie Ihren Messeauftritt
nachhaltig. Sorgen Sie bereits im Vorfeld mit geringem Zeit- und Geldaufwand fir Aufmerksam-
keit und detaillierte Auskinfte iber potenzielle Gesprachspartner. Durch die Vorbereitung der
Treffen steigern Sie die Effizienz Ihres Messeauftritts um ein Vielfaches.

Allein im Jahr 2010 bestatigten 347 teilnehmende Unternehmen und tber 3.000 gebuchte
Termine die Kooperationsbdrse als erfolgreiches Instrument fir Gbergreifendes und sektoren-

spezifisches Networking auf internationalem Niveau - Tendenz steigend!

Unter hannovermesse.de/koop oder b2fair.com werden alle Kooperationsprofile fiir Sie darge-

stellt. Zusatzlich steht Ihnen unser Serviceteam fur individuelle Fragen und Beratungswiinsche
jederzeit gerne zur Verfligung.




Themenschwerpunkte der Global Business & Markets 2011

- Brasilien, Indien, China
Die Global Business & Markets zeigt Strategien und Partnerschaften fiir die derzeit spannendsten
Exportmarkte in den sogenannten BRIC-Staaten auf.

—> USA: Neuer Antrieb fiir die Weltwirtschaft
Die HANNOVER MESSE 2011 prasentiert die aktuellen Chancen und Partner fur das industrielle
Neugeschaft in den USA - der grof3ten Volkswirtschaft der Welt.

- Zukunftsmarkt am Golf: UAE
Mit einer umfassenden Prasenz auf der HANNOVER MESSE zeigen Aussteller der Golfstaaten die
groflen Potenziale fiir Kooperationen und Investitionen in dieser Region auf.

- Die neuen Schwellenlander
Die Nachfrage aus Schwellenregionen wie Asien und Afrika schafft auch fir kleine und mittlere
Unternehmen neue Chancen beim Einstieg in internationale Markte.

Die Fokuslander der Global Business & Markets 2011

- Europaische Export-Perspektiven: Konkurrenz oder Kooperation?
Auf der Export-Drehscheibe fir Europas Technologieunternehmen werden neue handels- und
industriepolitische Initiativen und Programme in der Europaischen Union diskutiert.

- Globaler Wachstumsmarkt Greentech
Die HANNOVER MESSE ist der Ort, an dem die Zukunft von Technologie und Infrastruktur sowie
Strategien fur eine ebenso effiziente wie nachhaltige Projektrealisierung diskutiert werden.

-> Globalisierung 2.0
Die Global Business & Markets zeigt, welche Organisationskonzepte, Dienstleistungen und
Kooperationsformen sich fir die nachste Phase der Internationalisierung besonders eignen.

- Qualifikation in neuen Markten
Die Konferenz Edubiz fokussiert das unternehmerische Wachstumspotenzial im Ausland, fir
das entsprechende Personalressourcen erschlossen und aufgebaut werden missen.

Gerne konnen Sie auch eigene Vorschlage fur neue oder erganzende Themen

m auf der Global Business & Markets 2011 machen oder auch Raumlichkeiten

E== fir eigene Prasentationen und Veranstaltungen buchen. Wir freuen uns auf
tosar.io2*" \hre Fragen und Ideen.

Ihr Ansprechpartner: Hans Gang, local global GmbH, Tel. +49 71122-558830

global-business-markets.de



Neue Impulse setzen

Internationales Networking fiir langfristigen Erfolg

Stellen Sie sich den globalen Herausforderungen: Die Global Business & Markets bietet Ihnen
als Aussteller den optimalen Rahmen, um lhre Leistungen und Services effizient darzustellen.
Nirgendwo sonst erreichen Sie mit Ihrer Prasenz ein grof3eres internationales Publikum. Vor
allem kleine und mittelstandische Unternehmen erwarten lhre Losungen.

Treten Sie mit potenziellen Kunden und Kooperationspartnern in Kontakt und setzen Sie neue
Impulse fir zukunftsweisende Projekte im Ausland.

Die Aussteller und Ausstellungsschwerpunkte
— Regierungsvertretungen, Lander, Regionen, Industriepolitik
— Wirtschaftsforderer, Sonderwirtschaftszonen
— Internationale Industrie- und Handelskammern
— Handels- und Exportforderung
— Industrieparks
— Planung, Beratung, Projektentwicklung
— Finanzierung
— Consulting
— Services fur Sourcing, Transport und Procurement
— Qualitatssicherung und Zertifizierung, Beratung
— Patent- und Schutzrechtmanagement, Patent- und Schutzrechtinformationen
- Risikomanagement (Globales Business])
— Versicherungen, Versicherungsmanagement
- Verlage, Einkaufsfiihrer, ,B2B"-Plattformen
— Internationales Marketing
— Firmenkundenberatung
= Ubersetzungsdienste
— Branchencluster
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Volle Leistung fur Ihr Business

Maximal Marketing: Ausstellungsprasenz mit erganzender Kommunikation

Mit den umfangreichen Leistungspaketen nutzen Sie Marketingtools, die Ihnen bei geringem
finanziellen Aufwand qualifizierte Geschaftskontakte und Aufmerksamkeit sichern.

- Das Gold-Paket (14.990 € netto)

Mit einem umfassenden Branding - vor, wahrend und nach der Messe - sowie einer starken
Medienprasenz machen Sie |hre Fiihrungsrolle im Global Business eindrucksvoll deutlich.
Exklusive Konferenzformate erweitern lhre Kompetenz zusatzlich.

- Das Silber-Paket (9.990 € netto)

Machen Sie mit einem starken Branding deutlich, dass mit lhnen als internationaler Player
zu rechnen ist. Ihr personlich gestalteter Workshop verstarkt Ihre Prasenz zusatzlich. Diese
Maoglichkeiten erleichtern Ihnen den direkten Dialog mit den Besuchern aus aller Welt.

- Das Business-Paket (3.690 € netto)

Bei diesem Tarif sichern Sie sich mit einem tberschaubaren Budget und wenig Aufwand neue
Geschaftskontakte. Eine Prasenz im Katalog-Magazin der Global Business & Markets verschafft
Ihnen zusatzlich eine erhohte Aufmerksamkeit.

- Das Basis-Paket (1.690 € netto)

Sie sind Newcomer auf der HANNOVER MESSE? Herzlich willkommen! Mit Ausstellungsprasenz
im Kommunikationsbereich, einer starken Logovisibilitat und der Mdglichkeit, Ihre Services
wirkungsvoll zu prasentieren, liegen Sie mit dem Basis-Paket genau richtig. Positionieren Sie
Ihr junges Unternehmen oder |hr neues Produkt als erkennbaren Player.

- Das Media-Paket (990 € netto)

Sie sind Aussteller auf der HANNOVER MESSE, aber nicht direkt auf der Global Business &
Markets vertreten? Nutzen Sie mit diesem Kommunikationspaket die Chance, Ihre Produktinno-
vationen erganzend im internationalen Kontext der AuBenwirtschaftsplattform zu prasentieren.

- Individuelle Standflache
Sie haben Ihre eigenen Vorstellungen, wie Sie sich einem internationalen Publikum prasentieren
wollen? Wir beraten Sie gerne bei lhrer individuellen Standgestaltung.

Individuelle Standflache ab einer Mindestgrof3e von 36 m?
— obligatorisches Kommunikations-Paket
— buchbar mit oder ohne Standbau
— Grundpreis mit Standbau 283 Euro/m?, ohne Standbau 211 Euro/m?2

Folgende Leistungen sind in allen Paketen enthalten:

— Fachbesucher-Ticket-Flatrate

— Erweiterte Internetprasenz mit Unternehmensdarstellung und finf ausfiihrliche
Produktbeschreibungen inklusive Redaktionsservice




Erfolgreich prasentieren

Gold Silber Business
PAKETLEISTUNG T

PR- & MARKETINGSERVICE

Einbindung lhres Logos in ausgewahlten Printmedien
(Anzeigen, Poster, Programmflyer, Katalog-Magazin)
der Veranstaltung Global Business & Markets (lokal,
regional, national, international] bei rechtzeitiger
Anmeldung

Zurverfligungstellung des Veranstaltungslogos
.Global Business & Markets" bis zum 31.8.2011 fur
Nutzung in eigenen Medien zur Berichterstattung
Uber Veranstaltungsteilnahme

Integration Ihres Logos im Konferenzbereich
der Global Business & Markets

Eintragung der Firmenkontaktdaten im Katalog-
Magazin der Global Business & Markets 2011,
Redaktionsschluss: 1.12.2010

Ankiindigung Ihres Programms im Programmflyer
der Global Business & Markets, online unter
global-business-markets.de und hannovermesse.de,
im Mérz/April Newsletter sowie im Programmbheft
der HANNOVER MESSE, Redaktionsschluss: 1.12.2010

Ihr Firmenkurzprofil im Katalog-Magazin der
Global Business & Markets (max. 500 Zeichen zzgl. Logo
und Kontaktdaten], Redaktionsschluss: 1.12.2010

1/1 Seite im Katalog-Magazin der Veranstaltung
fir Ihre Anzeige im Format 210 x 280 mm + 3 mm
Beschnitt, CMYK-Farbmodell, Anzeigenschluss:
1.12.2010

Redaktioneller Beitrag tber Ihr Unternehmen im
Katalog-Magazin der Global Business & Markets
Gold: 2 Seiten (7.000 Zeichen)

Silber: 1 Seite (5.000 Zeichen)

Business: 1/2 Seite (1.500 Zeichen)
Redaktionsschluss: 1.12.2010

Hinweis auf Ihre Veranstaltung in einer Presse-
mitteilung zur Global Business & Markets

Aufnahme eines Firmenkurzprofils (max. 500 Zeichen)
in einem der Newsletter der Global Business & Markets
bei rechtzeitiger Anmeldung

2 Seiten 1 Seite 2 Seite

Basis Media
€1.690" €990*

MEDIENPAKET

Fachbesucher-Tickets (Flatrate) fir Ihre geladenen
Gaste: Print und elektronisch

lhre umfassende Internetprasenz:

- Detaillierte Unternehmensdarstellung

- Funf Produktbeschreibungen mit jeweils bis zu vier
Produktgruppenzuordnungen inkl. Einpflege durch
kostenlosen Redaktionsservice

- Unbegrenzte Anzahl weiterer Produktbeschreibungen
bei eigener Online-Pflege

ONLINE-MARKETING

Skyscraper auf der Website der HANNOVER MESSE
Auffalliger Werbebanner, rechts neben dem Content
platziert; Site-Rotation (Uber verfligbare Seiten) mit
20.000 PI's

Abmessung 120 Pixel Breite x 600 Pixel Hoéhe oder
160 Pixel Breite x 600 Pixel Héhe [max. 18 KBJ -
Anlieferung bis Ende Januar 2011

Skyscraper auf der Website der HANNOVER MESSE
Auffalliger Werbebanner, rechts neben dem Content
patziert; Site-Rotation (Uber verfugbare Seiten) mit
10.000 PI's

Abmessung 120 Pixel Breite x 600 Pixel Hohe oder
160 Pixel Breite x 600 Pixel Héhe (max. 18 KB) -
Anlieferung bis Ende Januar 2011

Einbindung lhres Logos in die Ausstellerleiste auf der
Website global-business-markets.de

global-business-markets.de




Gold Silber Business Basis Media
PAKETLEISTUNG €14.990% | €9.990" | €3.690" | €1.690" €990

Einbindung lhres Logos in die Ausstellerleiste auf der
Website hannovermesse.de

Einstellung Ihrer redaktionellen Beitrage auf
der Website global-business-markets.de, X X
max. 5.000 Zeichen

Verlinkung Ihrer Website mit der Website
global-business-markets.de bis zum 31.8.2011

ONLINE-MARKETING

Aufnahme eines Firmenkurzprofils (max. 500
Zeichen] mit Ansprechpartner auf der Website X X X X X
global-business-markets.de

120-Minuten-Slot im geschlossenen Konferenzbereich
fur eigene Workshops/Seminare oder Fachvortrage X
(max. Teilnehmerzahl 75-80 Personen)

90-Minuten-Slot im geschlossenen Konferenzbereich
fir eigene Workshops/Seminare oder Fachvortrage e
[max. Teilnehmerzahl 75-80 Personen)

Unternehmensprasentation 3 x 20 Min. im
Speakers’ Corner der Global Business & Markets

Unternehmensprasentation 2 x 20 Min. im
Speakers’ Corner der Global Business & Markets

Unternehmensprasentation 1 x 20 Min. im
Speakers’ Corner der Global Business & Markets

Optionale Teilnahme an einer Speed-Prasentation mit
5 Min. zu Sonderthemen der Global Business & Markets

Prasentation lhres Logos im Aktionsbereich der
Speed-Prasentation

UNTERNEHMENSPRASENTATION IM
VERANSTALTUNGS- UND KONFERENZBEREICH

Floor-Graphic-Logo-Visibilitat im Veranstaltungsbereich
der Global Business & Markets

Posterflache im Format DIN-AQ im Veranstaltungs-

bereich = %S X X

Prasentation Ihres Logos im exklusiven VIP- und

Executive-Loungebereich 7

Einbindung Ihres Unternehmens in das Gemeinschaftsstandkonzept der Global Business & Markets

(H]
o
= Bereitstellung einer Ausstellungsflache inkl. Standbau
o 2 2 2 2
4 [N&here Details siehe Anmeldeformulare] 18m m om 4m
o
'<Z_( Tagliche Standreinigung X X % %
g Catering fur Ihr Standpersonal (Snack, Erfrischungs-
o getranke) o = i s
z
= Nutzung des exklusiven VIP- und Executive-Lounge-
i bereichs mit Getranke- und Snackservice &
%)
& Ausstellerausweise 4 2 2 2
=

Informations- und Telefonservice durch Servicepersonal X X X X

Standgrofe ab 18 m? Standgrofe 9 m? und 6 m? Standgrofe 4 m?

BEISPIELE
STANDBAU

BURGISAR BuL)

* Alle Preise gelten zuziiglich der gesetzlichen Mehrwertsteuer. Die Mehrwertsteuer kann auslandischen Unternehmen vom Bundeszentralamt fiir Steuern, Schwedt, auf Antrag erstattet werden
(siehe Anmeldeunterlagen).

global-business-markets.de



Deutsche Messe

Hannover - Germany

Deutsche Messe
Messegeldnde
30521 Hannover

Germany

Tel. +49 511 89-0
Fax +49 511 89-32626
infoldmesse.de

www.messe.de

Global
Business
& Markets

Ansprechpartner

Wolfgang Pech
Senior Vice President
Deutsche Messe

Olaf Daebler
Sales Director

Lynn Stamenkovic

Project Manager

Tel. +49 511 89-31322

Fax +49 511 89-30506
lynn.stamenkovicldmesse.de

Rebecca Dobler

Project Assistant

Tel. +49 511 89-31119

Fax +49 511 89-30506
rebecca.dobler@messe.de

Nicole Siebenhiiner

Project Assistant

Tel. +49 511 89-31136

Fax +49 511 89-30506
nicole.siebenhuenerdmesse.de

Auch in lhrer Nahe ist ein Ansprechpartner, der
Ihre Sprache spricht. Wenden Sie sich einfach
an die Vertretung der Deutschen Messe in [hrem
Land. Die Adressen finden Sie unter: messe.de
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