


BUSINESS IT

DIE GRUNDPFEILER FUR IHREN ERFOLG

Die umfassendste Anbieterpalette der Branche

. . Nutzen Sie das einzigartig hoh
Keine vergleichbare Veranstaltung der Branche konzen- HEZEM SIE (S EINZIGArtiy hahe

triert mehr Anbieter von DMS/ECM-L6sungen und be-

Kontaktpotenzial zu 26.800 DMS-interessierten
Fachbesuchern auf der CeBIT!

nachbarten Themengebieten, die nicht nur einen Uberblick
tiber ihr Leistungsspektrum geben, sondern auch Erfah-
rungen austauschen, Partnermeetings abhalten — und

damit klare Trends setzen.

Qualifiziertes Fachpublikum & neue Besucherpotenziale
Profitieren Sie von der Bandbreite der CeBIT Besucher
und damit von neuen Kundenpotenzialen aus allen Wirt-
schaftsbereichen. Sie treffen auf hochwertige Fachbe-
sucher, die durch ein umfassendes Besuchermarketing-

und Pressekonzeptin die Halle 3 geleitet werden.

Verstérkte Business-Ausrichtung

Die CeBIT 2010 scharftihr Profil als B2B-Messe noch stér-
ker als bisher. Mit der neuen Tagesfolge von Dienstag bis
Samstag und der Anhebung des Eintrittsalters (Dienstag —
Freitag ab 16 Jahren) schafft die CeBIT hervorragende

Maglichkeiten fiir qualitativ hochwertiges Matchmaking.

Standort mit Synergieeffekten

Die Halle 3 als Heimat der DMS-Branche liegt im Herzen
des Business Processes Bereiches und in réumlicher Néhe
zum zentralen und besucherstarken Eingang NORD 2.
Mit den benachbarten Themengebieten wie Business
Storage, Output Management, ERP, CRM und BI ergeben

sich ganzheitliche Losungsangebote fiir Ihre Kunden.

.Die Halle 3 hat 2009 fiir die DMS Branche den bisher stdrksten B2B-Effekt erbracht. Die Halle hat sich zu einem Besucher-
magnet mit sehr qualifizierten Besuchern entwickelt. Die Internationalitdt der Veranstaltung wird von keiner anderen Messe
erreicht. Wir treffen fast alle internationalen Partner auf der CeBIT und verzeichnen einen stetig wachsenden Anteil an inter-
nationalen Besuchern. Es wird konkret Geschaft gemacht! 2010 ist die CeBIT fiir uns ein MUSS mit groBen Erwartungen,
da eine anziehende Konjunktur die erste groe internationale Messe fiillen wird.”

Peter Schnautz, Geschéftsfiihrer InoTec GmbH, Deutschland




ABSOLUT RICHTUNGSWEISEND: DIE BRENNPUNKTE DER BRANCHE

DMS-Forum — Herstellerneutrale Fachvortrdge

Gemeinsam mit seinen Mitgliedern bietetder VOlim Rahmen
des DMS-Forums ein umfangreiches und ansprechendes
Vortragsprogramm zu Informationsmanagement-Themen.
Experten und Fachleute informieren dariiber, wie Unter-
nehmen ihre dokumentenbasierten Prozesse mit Hilfe ge-
eigneter Technologien optimieren kdnnen. Profitieren Sie
von dem hohen Besucherinteresse an diesen grundlagen-

vermitteInden Referaten, herstellerneutralen Anwender-

berichten und Vortrdgen zu spezifischen Fachbereichen.

NEU: Best-Practice-Forum — lhre individuelle Prasentationshiihne
Um die Prasentationsmdglichkeiten fiir die Anbieter der DMS-Branche weiter zu erhéhen, wird ein zweites Forum in der
Halle 3 eingerichtet. Hier haben Sie als Aussteller der Halle 3 die Mdglichkeit, Produkte und Losungen in Best-Practice-

Vortrdgen zu prasentieren und allein oder gemeinsam mit Anwendern und Partnern [hr Unternehmen vorzustellen.

VOI Showcase — Posthearbeitung ,,zum Anfassen”

Das VOI Showcase ,Live & Digital VOI Post GmbH" pra-
sentiert digitale Postbearbeitung zum Anfassen. Dazu
wird eine komplette Poststelle nachgebildet. In rédumlicher
Nahe schliel8t sich die notwendige System-Infrastruktur
an, die fiir den Betrieb einer digitalen Postbearbeitung er-
forderlich ist — individueller Beratungsservice vor Ort fiir
CeBIT Besucher selbstverstéandlich inklusive. Nutzen Sie

diesen Besuchermagneten fiir Ihre Neukundengewinnung.

DMS-Area — VOI-Partnerstand

Zur CeBIT 2009 présentierten iiber 20 Unternehmen am
VOI-Partnerstand Losungen und Dienstleistungen rund
um zielorientiertes Informationsmanagement. Auch 2010
wird der Verband wieder einen Partnerstand anbieten,
der eine effiziente Einstiegsmdglichkeit fiir VOI-Mitglieder

darstellt, um die CeBIT kennen zu lernen.

.Da das Interesse an effizienzsteigernden IT-Systemen nach wie vor gegeben ist, sehen wir der CeBIT 2010 mit
groBer Spannung entgegen. (...) Der Erfolg der CeBIT 2009 hat uns gezeigt, dass klassische Messekonzepte — gerade im
Business-to-Business-Bereich —immer noch gut ankommen.”

Roger David, Geschiftsfiihrer windream GmbH, Deutschland

www.cebit.com



SEE YOU AT CeBIT 2010!

ERFREULICHE DATEN FUR IHR UNTERNEHMEN
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Besucherstruktur — lhre potenziellen Kunden im Uberblick
m 26.800 Fachbesucher interessierten sich auf der CeBIT 2009 speziell fiir DMS

m 74% der CeBIT Fachbesucher tragen Investitionsverantwortung
m 56 % der CeBIT Fachbesucher besuchen kein anderes ICT-Event

m 20% der CeBIT Fachbesucher kommen aus dem Ausland
B Insgesamt 370.000 Besucher auf der CeBIT 2009

Immer einen guten Stand — lhre Beteiligungsmoglichkeiten
m Individuelle Prasentation im Ausstellungsbereich
W Fiir Aussteller der Halle 3: Beteiligung im DMS-Forum und dem neuen Best-Practice-Forum

W Fiir VOI-Mitglieder: Teilnahme am VOI-Partnerstand und am Showcase ,Digitale Postbearbeitung”

.Fiir d.velop hat sich die Teilnahme an der CeBIT 2009 Mehr Informationen zu den Beteiligungsmaglichkeiten
gelohnt. Um die neuen (...) Produkte und Services vor- finden Sie unter:

zustellen, bietet sich die CeBIT Anfang 2010 hervor- www.cebit.de/info2010

ragend an. Falls Sie noch Fragen haben, rufen Sie uns einfach an.
Thomas Malessa, Head of Public Relations d.velop AG, Deutschland Unsere Ansprechpartner beraten Sie gern.
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