


BUSINESS IT

DIE GRUNDPFEILER IHRES ERFOLGS

m Branchentreffpunkt Nr. 1 fiir Enterprise Applications
m Qualifizierte Fachbesucher mit vielen Top-Entscheidern Kontaktieren Sie die Top-Entscheider

m Brancheniibergreifendes Spektrum von Anwendungen am Treffpunkt Nr.1 der Branche!

W Internationale Aussteller
B Zentrale Lage in unmittelbarer Nachbarschaft

zu den Global Playern der Branche

AUSSTELLUNGSSCHWERPUNKTE
DER HALLE 5

B Enterprise Resource Planning

B Business Intelligence

B Business Process Management

m Customer Relationship Management

m Vertical Market Solutions

SONDERVERANSTALTUNG

Enterprise Application World

- Offizielle Informationsplattform der CeBIT zu den Themen
ERP, BI/BPM/BRM und CRM ist die Enterprise Application
World (EAW). Diese cross medial beworbene Dachmarke

besteht aus folgenden einzelnen Sonderveranstaltungen:

m forum-b3 (Business Intelligence, Business Process
Management und Business Rules Management)
B crm-arena (Customer Relationship Management)

m forum-erp (Enterprise Ressource Planning)

Die Teilbereiche bestehen jeweils aus einer Kongress-/
Forumsbiihne und einem angeschlossenen Ausstellungs-

bereich.

.Die CeBIT ist eine der wichtigsten Messen in Deutschland und ein Marktplatz, auf dem man als IT-Anbieter auftreten
muss. Wir présentieren uns als Marktfiihrer im Bereich CRM fiir den Mittelstand mit neuen Branchenldsungen. Auf der
CeBIT kdnnen wir so komprimiert {iber Themen informieren, wie wir es liber andere Kanéle gar nicht schaffen. Gleich zu
Beginn der Messe, im Ubrigen ein sehr ordentlicher Auftakt, konnten wir nachhaltige Kontakte verzeichnen.”

Angelika Herzog, Marketing Manager, CAS Software AG, Karlsruhe, Deutschland




PREISE UND KONDITIONEN

STANDMIETEN

Grundpreis Hallenflache 205 Euro/m?

Grundpreis Freigelande 93 Euro/m?

Erweiterte Standbauweise
Bei Standen mit mehreren freien Seiten erhoht sich die Grundmiete
fiir Hallenflachen bei einer StandgroRe bis 120 m%

bei 2 freien Seiten (Eckstand)
bei 3 freien Seiten (Kopfstand)

bei 4 freien Seiten (Blockstand)

Die 120m? iibersteigende Flache wird zum Grundmietpreis berechnet.

Zuschlage
Anmeldebeitrag, pauschal
Marketingbeitrag*
Fiir die 1.000 m? iibersteigende Flache reduziert

sich der Beitrag auf

2-geschossige Bauweise
(fiir die im Obergeschoss ausgebaute Grundflache/
bei Komplettpaket auf Anfrage)

Mitaussteller
Anmeldebeitrag, pauschal

Marketingbeitrag*, pauschal

Beteiligungskosten, pauschal

* DER MARKETINGBEITRAG: IHRE VORTEILE

— Effiziente Ansprache zusatzlicher Zielgruppen auf cebit.com.

— Kundengewinnung und -bindung mit Hilfe von Fachbesucher-Tickets

— Aktualisierung lhrer Kundendatenbank durch Registrierungsdaten lhrer Messegéaste
— Professionelle Besucherwerbung, mit medieniibergreifender Kommunikation

— Besucher-Marktforschungsergebnisse fiir eine bessere Planung lhres Messeauftritts

DIE FAIR-PACKAGES

- Entscheiden Sie sich fiir eine Komplettlosung und wahlen Sie eines
unserer fair-packages: Classic, Comfort oder Premium. Denn hier ist
alles inklusive: Standflache, Standbau und zusé&tzliche Services, wie
beispielsweise die tagliche Reinigung, eine umfassende Versicherung

und attraktive Marketingleistungen.

fair-package ,Classic”

Beispiel: 15m? Reihenstand mit Standbau
Typ A und weiteren Services ab

fair-package ,Comfort”

Beispiel: 20 m? Eckstand mit Standbau

Typ B und weiteren Services ab 8.565 Euro

fair-package ,Premium”

Beispiel: 25 m? Eckstand mit Standbau

Typ D und weiteren Services ab 11.194,25 Euro

www.cebit.de/fairpackage_d

NEWCOMER SPECIAL

- Sie sind das erste Mal dabei? Erstausstellern bieten wir mit dem
.Newcomer Special” ein Komplettpaket fiir einfaches Gelingen: 15 m?
Reihenstand inkl. System-Standbau, Madblierung, kostenfreien Wer-
bemitteln und vielen Serviceleistungen als Einstiegspaket fiir den

Messeauftritt zum Paketpreis von 5.379 Euro.

www.cebit.de/newcomerspecial

n-‘JFUHMMIUF.‘

Nahere Informationen zu den einzelnen Leistungen finden Sie unter cebit.com

Alle Preise gelten zuziiglich der giiltigen Mehrwertsteuer. Anderungen vorbehalten.

Weitere Informationen zu den Vorteilen fiir ausléndische Aussteller: www.vat-refund-international.com

www.cebit.com



SEE YOU AT CeBIT 2010!

UBERZEUGENDE DATEN FUR IHRE ERFOLGSBILANZ

Besucherstruktur — lhre potenziellen Kunden im Uberblick
m Rund 120.000 Fachbesucher in den Bereichen ERP, CRM, Bl und BPM 1
m 74 % der Fachbesucher tragen Investitionsverantwortung (Umsatzpotenzial 7 Mrd. Euro)

m Mehr als jeder dritte Entscheider kommt mit konkreten Investitionsabsichten

B Mehr als die Halfte der Fachbesucher besucht kein anderes ICT-Event

B Insgesamt rund 300.000 Fachbesucher, davon 90.000 aus dem Ausland

m Die CeBIT ist eines der groften und wichtigsten Medienevents weltweit (rund 6.000 Journalisten)

T™

arch group
*

Profitieren Sie von 120.000

potenziellen Kunden! YOUR BUSINESS

.Die CeBIT ist fiir uns als Hersteller betriebswirtschaftlicher Software nach wie vor der wichtigste Branchentreff in
Deutschland. Wir begriiBen es daher, dass die Deutsche Messe inshesondere in jiingster Zeit verstérkte Anstrengungen
zur Attraktivitdtssteigerung unternimmt und — deutlicher als friiher — Fachbesucher und Entscheider fokussiert. Auch die
komprimierte Prasentation des Wetthewerbs im ERP-Bereich in dieser Halle 5 kommt uns zugute. So hat sich gezeigt, dass
das Publikum in dieser Halle gezielt nach ERP-Ldsungen sucht. In diesem Umfeld ist es uns sehr gut gelungen, auf unsere
Themen aufmerksam zu machen und interessante neue Kontakte zu kniipfen.”

Carsten Temme, Bereichsleitung Vertrieb, HS — Hamburger Software GmbH & Co. KG, Hamburg, Deutschland
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