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Im Mittelpunkt der CeBIT pro: Professionelle ITK-Losungen fiir Geschaftsprozesse

—> Im Herzen der CeBIT finden Top-Entscheider im Bereich Enterprise Applications das komplette Spektrum an
professionellen ITK-Losungen zur Steuerung und Optimierung inner- und iiberbetrieblicher Geschéftsprozesse.
Kiirzere Innovationszyklen, hohe Verdnderungsgeschwindigkeit und das synergetische Zusammenwachsen von
Einzelkomponenten zu integrierten Gesamtlésungen halten Unternehmen auf Erfolgskurs und ermdglichen ein
effektives und zielgerichtetes Wirtschaften. Unter dem gemeinsamen Dach Enterprise Applications bilden die
Bereiche ERP, ECM/DMS, HR, BI, CRM, BPM sowie Input/Output das Riickgrat moderner betrieblicher Software-
Infrastruktur.

Neuer Antrieb mit gesammelter Kompetenz

—> Durch die Konzentration aller ITK-Produkte fiir effi- NORD 1 '
zientere Geschéftsabldufe im Ausstellungsbereich @
Business IT entsteht eine unverzichtbare Informati- 19 —
onsplattform mit Synergien, von denen Sie nachhaltig
profitieren. Eingebettet in die notwendigen infrastruk- 23
turellen Themen, in direkter Ndhe zu den webbasierten
Applikationen und mit einer marktentsprechenden P37
Anbieterstruktur, vom Global Key Player {iber mittel- 17
stdndische Unternehmen his hin zu Nischenanbietern,
stellt der Bereich Enterprise Applications in den Hallen

3—-6 ein Muss fiir internationale Entscheider und
Fachbesucher dar. Werden Sie jetzt Aussteller in dem

16 O
Bereich Enterprise Applications. Wir freuen uns auf Sie! — —'— J
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»Die CeBIT 2010 war trotz der schwierigen wirtschaftlichen Rahmenbedingungen fiir die proALPHA Gruppe ein voller Erfolg. Eine
konsequente Akquisition unserer Zielgruppe auf die CeBIT hin hat zu einem qualitativ anspruchsvollen Fachbesucherandrang
gefiihrt. Fiir dieses Publikum bietet uns die Messe das passende Umfeld. In sehr vielen Féllen werden Investitionsentscheidungen
fiir proALPHA nicht ohne die CeBIT getroffen.«

Markus Klahn, Vertriebsvorstand der proALPHA Consulting AG, Weilerbach, Deutschland

cebit.com



Potenzial und Schwerpunkte

Beste Bedingungen fiir Ihren Erfolg

—> Das etablierte Konzept von Enterprise Applications
wird erweitert — so wéchst zusammen, was zusam-
men gehdrt. 2011 wird unter dem Dach CeBIT pro
eine Bandbreite von Ausstellungsschwerpunkten und
Sonderthemen vernetzt, die die Basis fiir maximale
Geschaftserfolge bilden.
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Die Ausstellungsschwerpunkte

| GOANEDT T Soers o
e B Enterprise Resource Planning (ERP)
Enterprise Content Management/Document
Management Solutions (ECM/DMS)

Human Resource Management (HR)
Business Intelligence (BI)

Customer Relationship Management (CRM)
Business Process Management (BPM)

Input/Qutput
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-> Uberzeugen Sie sich von der Dynamik des Ausstel-
lungsprogramms und sichern Sie sich die Aufmerk-
samkeit eines hochkardtigen Publikums.

B Présentieren Sie sich am Branchentreffpunkt Nr. 1
fiir Enterprise Applications.

B Positionieren Sie sich in zentraler Lage im
IT-Business Bereich der CeBIT pro.

B Profitieren Sie vom Geschaftspotenzial mit einem
Gesamtinvestitionsvolumen in Milliardenhdhe. —

B Treffen Sie auf qualifizierte Fachbesueher mit"virelen o
Sonderveranstaltungen Top-Entscheidern. B g

ECM Area und Forum e
m Nutzen Sie die Mdglichkeiten, Ihr Unternehmen \\,

bei den CeBIT Global Conferences vorzustellen und
sich in Vortrigen und Foren {iber Produkte und
forum bi Technologien auszutauschen. N e

Output Management Area

crm arena

forum bpm

erp area

Forum IT-Recht

CeBIT Studio Mittelstand
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Treffpunkt CeBIT

Prasentieren Sie sich der Fachwelt

Warenwirtschaft

Rechnungswesen

Artikel

Anrngenbuchhnnung e

Inter net-Shop

Als Anbieter von Softwarel6sungen zur Optimie- 334.000 Besucher aus 83 Ldndern
rung betrieblicher Prozesse profitieren Sie auf der 20% Fachbesucher aus dem Ausland
CeBIT von einemhohen Besucherinteresse und einer 6 Mio. Geschéftskontakte
steigenden Medienresc\J\n‘ang\. Sie i§t\die \Leitmesse fiir 74% Fachbesucher mit Investitionsverantwortung
| den Sektor Enterprise-Applications und garantiert so 36 % Fachbesucher mit konkreten Investitionsvorhaben
die Prasenz von internationalen Fachbesuchern und 51% Fachbesucher, die kein anderes ITK-Event

Entscheidern. \ besuchen
; \\ 10 Mrd. Euro Investitionsvolumen
Uber 5.000 Journalisten und Blogger
Mehr als 20 Mrd. Medienkontakte
100 wirtschaftspolitische Delegationen

finden Sie unter

(\/ Weitere Informationen
’ www.cebit.de/enterprise_d
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Preise und Konditionen

Planen Sie |hren Erfolg

- lhre Beteiligungsmdglichkeiten im Bereich Enterprise Applications reichen vom praktischen Komplettangebot bis hin zum mal3-
geschneiderten Standkonzept. Von der Planung bis zum Abbau betreut Sie unser professionelles Messeteam, um Ihre Vorbereitungen
zu erleichtern und Ihren Auftritt zu perfektionieren.

Grundpreis Hallenflache 210 Euro/m?

Friihbucherpreise bis 31.8.2010
Grundpreis Hallenflache 203 Euro/m?

Erweiterte Standbauweise
Bei Standen mit mehreren freien Seiten erhdht sich die Grund-
miete fiir Hallenflachen bei einer Standgrdofe bis 120 m2:

bei 2 freien Seiten (Eckstand) . .
Die fair-packages
bei 3 freien Seiten (Kopfstand) . o o . )
- Entscheiden Sie sich fiir eine Komplettldsung und eines un-
bei 4 freien Seiten (Blockstand) serer fair-packages: Alle Standbau-Pakete beinhalten umfang-
reiche Leistungen, die lhnen die Vorbereitung lhres Auftritts
Die 120 m2 iibersteigende Flache wird zum Grundmietpreis berechnet. erleichtern. Informieren Sie sich iiber unsere Full Service-

Zuschlige Angebote unter www.cebit.de/fairpackage

Mehr Informationen zu den Beteiligungs-
mdoglichkeiten unter www.obs.messe.de

Anmeldebeitrag, pauschal

Marketingbeitrag* 39 Euro/m?

Fiir die 1.000 m? iibersteigende *Der Marketingbeitrag: lhre Vorteile

Flache reduziert sich der Beitrag auf 10 Euro/m? B Effiziente Ansprache zusétzlicher Zielgruppen iiber ganzjahrige Prasenz

Ilhres Unternehmens und lhrer Produkte auf cebit.com

2-geschossige Bauweise 77 Euro/m? B Kundengewinnung und -bindung mit Hilfe von Fachbesucher-Tickets:

printund elektronisch

W Aktualisierung lhrer Kundendatenbanken durch Registrierungsdaten

Mitaussteller lhrer Messegéste

B Professionelle Besucherwerbung mitinternationaler, medieniibergreifender

i Kommunikationskampagne
Anmeldebeitrag, pauschal ) o
W Besucher-Marktforschungsergebnisse fiir eine bessere Planung

. . lhres Messeauftritts
Marketingbeitrag® pauschal
Alle Preise gelten zuziiglich der gesetzlichen Mehrwertsteuer.
Anderungen vorbehalten. Weitere Informationen zu den Vorteilen fiir
Aussteller aus dem Ausland: www.vat-refund-international.com

Beteiligungskosten, pauschal 800 Euro

lhre A hpartner:
iP Deutsche Messe ik

Hannover - Germany Oliver Kruse
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