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Impulse für Ihr 
Geschäft

Boosting business

Zwei Veranstaltungen, ein Pflichttermin
DOMOTEX und contractworld sind jedes Jahr der Pflicht-

termin für die gesamte Bodenbelagsbranche. Aussteller 

und Besucher pflegen bestehende Kontakte und knüpfen 

neue. Das bestätigen auch die Zahlen der DOMOTEX 2010:

•  1.376 Aussteller aus 60 Ländern, 82 % davon aus dem 

Ausland

• rund 40.000 Fachbesucher, davon 56 % aus dem 

 Ausland

•  mehr als 2.400 Architekten, Innenarchitekten, 

Innenausstatter, Planer

•  mehr als 8.000 Handwerker (Raumausstatter und 

bodenlegendes Handwerk)

Two events – one date you can’t miss 
Every year DOMOTEX and contractworld prove to be the 

“can’t miss” events in the calendar of the entire floor 

covering industry. For exhibitors and trade visitors alike, 

this is the place to meet up with existing customers and 

suppliers, as well as for making new contacts. This is 

confirmed by the figures for DOMOTEX 2010:

•  1,376 exhibitors from 60 countries, incl. 82 % from 

outside Germany

• approx. 40,000 trade visitors, incl. 56 % from outside 

 Germany

•  over 2,400 architects, interior designers, interior 

decorators, planners

•  over 8,000 visitors from the skilled trades (interior 

decorators and floor fitters)

Profitieren Sie von einem kompetenten Fachpublikum, der 

hohen Quote an Entscheidern und der weltweiten Medien-

präsenz.

Nutzen Sie zudem die Synergien der contractworld, dem 

internationalen Treffpunkt für das Objektgeschäft, und 

erschließen Sie neue Geschäftspotenziale.

Architekten, Innenarchitekten und Planer nutzen den Mix 

aus Produktpräsentation, hochkarätigem Kongress und 

internationalem Architekturwettbewerb zur umfassenden 

Information. Architektenführungen bringen die für Sie 

wichtigen Zielgruppen direkt auf Ihren Stand.

Come and benefit from an audience of professionals, which 

includes a high proportion of decision-makers, key players 

and representatives of the trade and worldwide media.

Make the most of contractworld, the international forum 

for contract business, which offers additional opportunities 

for potential new business. Architects, interior designers 

and planners welcome the mix of product exhibition, high-

calibre congress and international architecture award as a 

means of sourcing information. Guided tours for architects 

help to ensure that you meet your key target groups face 

to face at your exhibition stand.
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Tel. +49 511 89-0

Fax +49 511 89-32626

domotex@messe.de

www.domotex.de

contractworld@messe.de

www.contractworld.com

D
/G

B
 P

ri
nt

ed
 in

 G
er

m
an

y 
7/

20
10

Ihre Ansprechpartner 
Contact persons

Alexander Wurst

(Geschäftsbereichsleiter/Senior Vice President)

Susanne Klaproth

(Projektleiterin/Director)

Birgit Wesseloh

(Sekretariat/Secretariat)

Tel. +49 511 89-32131

birgit.wesseloh@messe.de

Sabine Stiehler

(Projektassistentin/Project Assistant)

Tel. +49 511 89-31215

sabine.stiehler@messe.de

Die jeweiligen Ansprechpartner in Ihrem Land finden Sie unter www.messe.de/repraesentanten_d

Contact details for our local representatives worldwide are listed at www.messe.de/repraesentanten_e
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Die keramische Fliese – Kreativität und Vielfalt
Ceramic tiles – creativity and variety

www.domotex.de
www.contractworld.com

Beste Grundlage für 
Ihren Geschäftserfolg
Laying the basis for 
business success



DOMOTEX-Ausstellungsgelände
DOMOTEX Exhibition Plan

Preise Standfl äche für Individualstand 
Prices for stand space (individual stand)

Preisbeispiele für fair-package
Sample prices for all-in fair-packages

Die keramische Fliese 
im Objekt

Service Preise PricesServicesCeramic tiles for contract 
projects

Das Beste den Besten
Die keramische Fliese erhält 2011 eine aufmerksam-

keitsstarke Plattform. Objektorientierte Hersteller von 

keramischen Fliesen demonstrieren die Vielfalt und 

Kreativität ihrer Programme.

Die DOMOTEX HANNOVER ist weltweit der wichtigste 

Treffpunkt für Hersteller von Bodenbelägen aller Art. 

Nirgendwo sonst erhalten die Aussteller eine solche 

Chance, Geschäftsabschlüsse zu tätigen und neue Ge-

schäfte anzubahnen.

Die contractworld hat sich als Treffpunkt für das Objekt-

geschäft im Rahmen der DOMOTEX etabliert. Als inter-

nationaler Marktplatz für Innen-/Architektur sowie 

Inneneinrichtung/Planung bietet sie Unternehmen aus 

allen Bereichen Gelegenheit, Produkte und Konzepte 

für das Objektgeschäft vorzustellen.

Professioneller Service für Ihre 
Unternehmenspräsentation
Mit gezielten Marketing-Aktivitäten, professioneller inter-

nationaler Öffentlichkeitsarbeit und zielgruppenspezi-

fischer Besucherwerbung begleiten wir Sie bei Ihren 

Vorbereitungen für eine erfolgreiche Messeteilnahme.

Werbung für Ihre Messebeteiligung
Machen Sie an den richtigen Stellen und in den für Sie ge-

eigneten Medien auf sich aufmerksam, z.B. dem Internet, 

dem Messekatalog und auf unseren Werbeträgern im 

unmittelbaren Umfeld des Messegeländes. Nutzen Sie auch 

die kostenlosen Werbemittel, um Ihre Kunden persönlich 

einzuladen oder auf Ihre Messeteilnahme hinzuweisen.

Individuelle Lösungen für Ihren Erfolg
Wir wollen, dass Ihr Auftritt in Hannover so effektiv wie 

möglich wird. Darum bieten wir Ihnen rund um Ihre 

individuelle Messepräsenz zahlreiche Lösungen und 

Services an:

Standfläche
Individualität im Mittelpunkt: Auf der von Ihnen gebuchten 

Grundfläche haben Sie freie Hand bei der Standgestaltung. 

Geben Sie Ihren Produkten die Bühne, die ihnen würdig 

ist. Oder wählen Sie den Systemstand, bei dem alles für 

Sie vorbereitet wird, aber trotzdem Spielraum für Ihre Ge-

staltungsideen bleibt.

Individual solutions tailored to your 
success
Our aim is to make your presentation in Hannover as 

effective and rewarding as possible. This is why we offer 

individual, tailored solutions and services:

Stand space
We focus on individual needs: You have a free hand regard-

ing stand design on the space you’ve booked. Go for your 

own solution to give your products the stage they deserve. 

Alternatively you can opt for a modular, ready-to-use stand, 

which still allows room for your creative design input.

Professional service supporting your 
company presentation
Strategic marketing activities, professional international 

PR work and marketing aimed at key visitor target groups 

form a major part of our exhibitor support package and will 

help you get ready for successful trade fair participation.

Pre-show advertising
Get the attention you want in all the right places and all the 

right media, such as the Internet, the exhibition catalogue or 

at our poster sites in the immediate vicinity of the Exhibition 

Grounds. And don’t forget our free advertising aids, which 

you can use to issue personal invitations to your customers, 

or simply to make them aware of your presence at the show.

Standbau, Technik und Services 
für Ihren Messestand
Unser Serviceteam sorgt im Rahmen Ihres Messeauftritts 

für optimale Voraussetzungen: vom Internetanschluss 

über den kompletten Standbau bis hin zu ergänzendem 

Messepersonal. Nutzen Sie unser jahrzehntelanges Know-

how und gewinnen Sie durch die hohe Professionalität 

unserer Partner.

Wir sprechen Ihre Sprache
Die Auslandsrepräsentanten der Deutschen Messe sorgen 

vor Ort für Ihre Unterstützung und die landesspezifische 

Ansprache von Medien und Besuchern.

fair-package
Die unkomplizierteste Variante eines Messeauftritts stellt 

unser fair-package-Angebot dar. Sie buchen Stand-

fläche, Standbau und viele zusätzliche Services in einem 

Komplettpaket. Gegen Aufpreis können Sie trotzdem 

alles individualisieren. Nähere Infos finden Sie unter 

www.domotex.de/fairpackage und in den Teilnahme-

bedingungen. Oder Sie rufen uns dazu an: 

+49 511 89-32267.

fair-package
Our fair-package offer provides a really easy solution. 

One simple booking secures your stand space, stand con-

struction and various additional services. You can opt 

for this complete package and – at a reasonable additional 

cost – still add your own individual touch to the overall 

design. Find out more at www.domotex.de/fairpackage_e 

and in the conditions of participation – or by calling us at 

+49 511 89-32267.

Stand assembly, technical facilities and 
services for your exhibition stand
Our service team will ensure optimum conditions for 

your trade fair participation, dealing with everything from 

Internet connections and turnkey stands to additional 

staffing at the venue. Profit from our decades of know-

how and the outstanding professionalism of our partner 

organizations!

We speak your language
Our foreign representatives in your region are there to 

provide full support and engage with the local media and 

visitor target groups.

„…Unser Angebot spricht Architekten und Planer an. 

Internationale Kunden stehen dabei im Vordergrund, 

denn die sind uns besonders wichtig. Durch die Nähe zur 

contractworld kommen Besucher, die sich gerne infor-

mieren. Ausschlaggebend ist sicherlich auch, dass sie 

unsere Produkte sehen und fühlen können. Das ist der 

entscheidende Vorteil einer Messe…“

Maribel Ruiz, Apavisa (Spanien)

“…our company targets architects and project planners. 

Naturally, we attach great importance to customers 

from foreign markets, as they are especially important 

to our business. The proximity to contractworld 

means that we meet visitors with a genuine interest. 

They want to be able to see and touch our products. 

That is one of the main benefits of a trade show…”

Maribel Ruiz, Apavisa (Spain)

The best of the best
In 2011, the ceramic tiles industry – especially tile manufac-

turers focussing on business in the contracting sector – can enjoy 

the benefits of an attractive international showcase which fa-

cilitates a full demonstration of the diversity and creativity of their 

product portfolios.

DOMOTEX HANNOVER is the world’s most important meeting-

place for manufacturers of every kind of floor covering. No other 

trade show in this sector provides exhibitors with such excellent 

opportunities for clinching business deals, making new contacts 

and following up business leads.

contractworld – which takes place under the aegis of DOMOTEX – 

has established a reputation as the leading meeting-place for 

those interested or involved in contract business. This international 

marketplace for interior designers, architects, planners and devel-

opers provides companies from every sector with ideal conditions 

for presenting products and concepts for contract business.

Für alle Mietpreise gilt:
• zuzüglich gesetzlicher Mehrwertsteuer
• zuzüglich AUMA*-Gebühren 0,60 € /m2

• bei zweigeschossigen Ständen: 
 zuzüglich 65,– € /m2 für die im Ober-
 geschoss ausgebauten Grundflächen

* AUMA – Ausstellungs- und Messeaus-
schuss der Deutschen Wirtschaft e.V.

* zuzüglich gesetzlicher Mehrwertsteuer
Alle fair-package-Preise für die weiteren Standgrößen erhalten Sie im Internet unter 
www.domotex.de/fairpackage

* plus VAT at the current rate
All fair-package prices for other stand sizes are listed on the Internet at 
www.domotex.de/fairpackage_e

All rental charges are subject to:
• VAT at the current rate
• AUMA* fees of € 0.60/m²
• Two-storey stands: plus € 65/m² for 
 the usable space on the upper floor

* AUMA – Ausstellungs- und Messeaus-
schuss der Deutschen Wirtschaft e.V. 
(Committee of German Industry for 
Exhibitions and Trade Fairs)

 Textile und elastische 
 Fußbodenbeläge

 Teppiche
 Parkett und 

 Laminatbeläge
 Verlege-, Pflege- und 

 Anwendungstechniken

 Textile and resilient 
 floor coverings

 Carpets/rugs
 Parquet flooring 

 and laminated 
 coverings

 Laying skills, clean-
 ing and application 
 technologies

Anmeldung/Date of registration

Grundmiete für 
1-Jahresvertrag
Basic rental charge for 
one-year contract

135,– €/m2

141,– €/m2

143,– €/m2

147,– €/m2

Reihenstand (1 Seite offen)
Row stand (open on one side)

Eckstand (2 Seiten offen)
Corner stand (open on two sides)

Kopfstand (3 Seiten offen)
End stand (open on three sides)

Blockstand (4 Seiten offen)
Island stand (open on four sides)

Standbau
Stand category

Standardpreis*
Standard price*

Typ A

5276,– €

Typ B

5806,– €

Typ D

6086,– €

20 m² Reihenstand
20 m² row stand

Classic

20 m² Eckstand
20 m² corner stand

Comfort

20 m² Eckstand
20 m² corner stand

Structure
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nationaler Öffentlichkeitsarbeit und zielgruppenspezi-

fischer Besucherwerbung begleiten wir Sie bei Ihren 

Vorbereitungen für eine erfolgreiche Messeteilnahme.
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effective and rewarding as possible. This is why we offer 
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Professional service supporting your 
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form a major part of our exhibitor support package and will 

help you get ready for successful trade fair participation.
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Get the attention you want in all the right places and all the 

right media, such as the Internet, the exhibition catalogue or 
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Grounds. And don’t forget our free advertising aids, which 
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Unser Serviceteam sorgt im Rahmen Ihres Messeauftritts 

für optimale Voraussetzungen: vom Internetanschluss 
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Wir sprechen Ihre Sprache
Die Auslandsrepräsentanten der Deutschen Messe sorgen 
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+49 511 89-32267.

fair-package
Our fair-package offer provides a really easy solution. 

One simple booking secures your stand space, stand con-

struction and various additional services. You can opt 

for this complete package and – at a reasonable additional 
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Stand assembly, technical facilities and 
services for your exhibition stand
Our service team will ensure optimum conditions for 

your trade fair participation, dealing with everything from 

Internet connections and turnkey stands to additional 
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how and the outstanding professionalism of our partner 

organizations!
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provide full support and engage with the local media and 

visitor target groups.
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from foreign markets, as they are especially important 
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Standbau, Technik und Services 
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über den kompletten Standbau bis hin zu ergänzendem 

Messepersonal. Nutzen Sie unser jahrzehntelanges Know-

how und gewinnen Sie durch die hohe Professionalität 

unserer Partner.

Wir sprechen Ihre Sprache
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fläche, Standbau und viele zusätzliche Services in einem 

Komplettpaket. Gegen Aufpreis können Sie trotzdem 

alles individualisieren. Nähere Infos finden Sie unter 

www.domotex.de/fairpackage und in den Teilnahme-

bedingungen. Oder Sie rufen uns dazu an: 

+49 511 89-32267.

fair-package
Our fair-package offer provides a really easy solution. 

One simple booking secures your stand space, stand con-

struction and various additional services. You can opt 

for this complete package and – at a reasonable additional 

cost – still add your own individual touch to the overall 

design. Find out more at www.domotex.de/fairpackage_e 

and in the conditions of participation – or by calling us at 

+49 511 89-32267.

Stand assembly, technical facilities and 
services for your exhibition stand
Our service team will ensure optimum conditions for 

your trade fair participation, dealing with everything from 

Internet connections and turnkey stands to additional 

staffing at the venue. Profit from our decades of know-

how and the outstanding professionalism of our partner 

organizations!

We speak your language
Our foreign representatives in your region are there to 

provide full support and engage with the local media and 

visitor target groups.

„…Unser Angebot spricht Architekten und Planer an. 

Internationale Kunden stehen dabei im Vordergrund, 

denn die sind uns besonders wichtig. Durch die Nähe zur 

contractworld kommen Besucher, die sich gerne infor-

mieren. Ausschlaggebend ist sicherlich auch, dass sie 

unsere Produkte sehen und fühlen können. Das ist der 

entscheidende Vorteil einer Messe…“

Maribel Ruiz, Apavisa (Spanien)

“…our company targets architects and project planners. 

Naturally, we attach great importance to customers 

from foreign markets, as they are especially important 

to our business. The proximity to contractworld 

means that we meet visitors with a genuine interest. 

They want to be able to see and touch our products. 

That is one of the main benefits of a trade show…”

Maribel Ruiz, Apavisa (Spain)

The best of the best
In 2011, the ceramic tiles industry – especially tile manufac-

turers focussing on business in the contracting sector – can enjoy 

the benefits of an attractive international showcase which fa-

cilitates a full demonstration of the diversity and creativity of their 

product portfolios.

DOMOTEX HANNOVER is the world’s most important meeting-

place for manufacturers of every kind of floor covering. No other 

trade show in this sector provides exhibitors with such excellent 

opportunities for clinching business deals, making new contacts 

and following up business leads.

contractworld – which takes place under the aegis of DOMOTEX – 

has established a reputation as the leading meeting-place for 

those interested or involved in contract business. This international 

marketplace for interior designers, architects, planners and devel-

opers provides companies from every sector with ideal conditions 

for presenting products and concepts for contract business.

Für alle Mietpreise gilt:
• zuzüglich gesetzlicher Mehrwertsteuer
• zuzüglich AUMA*-Gebühren 0,60 € /m2

• bei zweigeschossigen Ständen: 
 zuzüglich 65,– € /m2 für die im Ober-
 geschoss ausgebauten Grundflächen

* AUMA – Ausstellungs- und Messeaus-
schuss der Deutschen Wirtschaft e.V.

* zuzüglich gesetzlicher Mehrwertsteuer
Alle fair-package-Preise für die weiteren Standgrößen erhalten Sie im Internet unter 
www.domotex.de/fairpackage

* plus VAT at the current rate
All fair-package prices for other stand sizes are listed on the Internet at 
www.domotex.de/fairpackage_e

All rental charges are subject to:
• VAT at the current rate
• AUMA* fees of € 0.60/m²
• Two-storey stands: plus € 65/m² for 
 the usable space on the upper floor

* AUMA – Ausstellungs- und Messeaus-
schuss der Deutschen Wirtschaft e.V. 
(Committee of German Industry for 
Exhibitions and Trade Fairs)

 Textile und elastische 
 Fußbodenbeläge

 Teppiche
 Parkett und 

 Laminatbeläge
 Verlege-, Pflege- und 

 Anwendungstechniken

 Textile and resilient 
 floor coverings

 Carpets/rugs
 Parquet flooring 

 and laminated 
 coverings

 Laying skills, clean-
 ing and application 
 technologies

Anmeldung/Date of registration

Grundmiete für 
1-Jahresvertrag
Basic rental charge for 
one-year contract

135,– €/m2

141,– €/m2

143,– €/m2

147,– €/m2

Reihenstand (1 Seite offen)
Row stand (open on one side)

Eckstand (2 Seiten offen)
Corner stand (open on two sides)

Kopfstand (3 Seiten offen)
End stand (open on three sides)

Blockstand (4 Seiten offen)
Island stand (open on four sides)

Standbau
Stand category

Standardpreis*
Standard price*

Typ A

5276,– €

Typ B

5806,– €

Typ D

6086,– €

20 m² Reihenstand
20 m² row stand

Classic

20 m² Eckstand
20 m² corner stand

Comfort

20 m² Eckstand
20 m² corner stand

Structure
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Country of origin of foreign visitors in 2010

Impulse für Ihr 
Geschäft

Boosting business

Zwei Veranstaltungen, ein Pflichttermin
DOMOTEX und contractworld sind jedes Jahr der Pflicht-

termin für die gesamte Bodenbelagsbranche. Aussteller 

und Besucher pflegen bestehende Kontakte und knüpfen 

neue. Das bestätigen auch die Zahlen der DOMOTEX 2010:

•  1.376 Aussteller aus 60 Ländern, 82 % davon aus dem 

Ausland

• rund 40.000 Fachbesucher, davon 56 % aus dem 

 Ausland

•  mehr als 2.400 Architekten, Innenarchitekten, 

Innenausstatter, Planer

•  mehr als 8.000 Handwerker (Raumausstatter und 

bodenlegendes Handwerk)

Two events – one date you can’t miss 
Every year DOMOTEX and contractworld prove to be the 

“can’t miss” events in the calendar of the entire floor 

covering industry. For exhibitors and trade visitors alike, 

this is the place to meet up with existing customers and 

suppliers, as well as for making new contacts. This is 

confirmed by the figures for DOMOTEX 2010:

•  1,376 exhibitors from 60 countries, incl. 82 % from 

outside Germany

• approx. 40,000 trade visitors, incl. 56 % from outside 

 Germany

•  over 2,400 architects, interior designers, interior 

decorators, planners

•  over 8,000 visitors from the skilled trades (interior 

decorators and floor fitters)

Profitieren Sie von einem kompetenten Fachpublikum, der 

hohen Quote an Entscheidern und der weltweiten Medien-

präsenz.

Nutzen Sie zudem die Synergien der contractworld, dem 

internationalen Treffpunkt für das Objektgeschäft, und 

erschließen Sie neue Geschäftspotenziale.

Architekten, Innenarchitekten und Planer nutzen den Mix 

aus Produktpräsentation, hochkarätigem Kongress und 

internationalem Architekturwettbewerb zur umfassenden 

Information. Architektenführungen bringen die für Sie 

wichtigen Zielgruppen direkt auf Ihren Stand.

Come and benefit from an audience of professionals, which 

includes a high proportion of decision-makers, key players 

and representatives of the trade and worldwide media.

Make the most of contractworld, the international forum 

for contract business, which offers additional opportunities 

for potential new business. Architects, interior designers 

and planners welcome the mix of product exhibition, high-

calibre congress and international architecture award as a 

means of sourcing information. Guided tours for architects 

help to ensure that you meet your key target groups face 

to face at your exhibition stand.

Africa

Eastern Asia

Australia/Oceania

Western Europe

America

9%

3%
1%

Middle East/
Central Asia

Rest of
Europe

16%

Eastern Europe

Deutsche Messe

Messegelände

30521 Hannover

Germany

Tel. +49 511 89-0

Fax +49 511 89-32626

domotex@messe.de

www.domotex.de

contractworld@messe.de

www.contractworld.com
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Ihre Ansprechpartner 
Contact persons

Alexander Wurst

(Geschäftsbereichsleiter/Senior Vice President)

Susanne Klaproth

(Projektleiterin/Director)

Birgit Wesseloh

(Sekretariat/Secretariat)

Tel. +49 511 89-32131

birgit.wesseloh@messe.de

Sabine Stiehler

(Projektassistentin/Project Assistant)

Tel. +49 511 89-31215

sabine.stiehler@messe.de

Die jeweiligen Ansprechpartner in Ihrem Land finden Sie unter www.messe.de/repraesentanten_d

Contact details for our local representatives worldwide are listed at www.messe.de/repraesentanten_e

7%

16%

3%
45%

Die keramische Fliese – Kreativität und Vielfalt
Ceramic tiles – creativity and variety

www.domotex.de
www.contractworld.com

Beste Grundlage für 
Ihren Geschäftserfolg
Laying the basis for 
business success
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